OPTIMAL SYSTEMS

A KYOCERA GROUP COMPANY

(Senior) Partner Manager (gn)

OPTIMAL SYSTEMS ist ein erfolgreicher Softwarehersteller in einer Wachstumsbranche. Wir suchen Tuftler*innen, Planer*innen,
Vision&re — kurz: Macher*innen, die Lust darauf haben, unsere Kunden auf dem Weg in die Digitalisierung zu begleiten.

I

Was wir Dir bieten

>

Eine abwechslungsreiche und spannende T&tigkeit in einer dynamischen Arbeitsatmosphare, in der Du Dein Potenzial auch

langfristig einbringen kannst,

grof3ziigige und moderne Burordume, flache Hierarchien sowie eine offene Kommunikation,
flexible Arbeitszeiten, die Moglichkeit, mobil zu arbeiten sowie zwei Poolwagen zur privaten Nutzung,

vom Arbeitgeber bezahlte Linguarama — Business Englischkurse,

ein firmeneigenes Sportstudio mit Personal-Trainer*in sowie Gesundheitsberatung und -workshops,
betriebliche Altersvorsorge, Zuschuss zu Kitakosten, Fahrrad-Leasing, Mitarbeiterrabatte, Teamevents und einiges mehr.

|

Woran Du mit uns arbeitest

>

Du bist als Teil unseres Teams im Bereich Sales fur die Be-
treuung unserer bestehenden Partner verantwortlich sowie
aktiv an der Gewinnung neuer Partner beteiligt.

Du unterstitzt unsere Partner insbesondere im Vertriebs-
prozess, indem Du an der Erstellung und Nachhaltung von
Angeboten zur Auftragsgewinnung mitwirkst, die Umsatz-
planung verantwortest und Vertragsverhandlungen fihrst.
Du Ubernimmst die Planung und Durchfihrung von Veran-
staltungen mit Partnern, auf denen Du unser Unternehmen
und unsere Produktlésungen reprasentierst.

Du baust Partnernetzwerke auf, sammelst relevante Infor-
mationen und pflegst einen kontinuierlichen Austausch, um
Markttrends frihzeitig zu identifizieren, und arbeitest dabei
auch eng mit dem Produktmanagement und der Vertriebs-
leitung zusammen.

Du bist zudem fur die Datenpflege sowie Dokumentationen
und fur die Erstellung von Forecast-Reportings zusténdig.

|

Womit Du uns uberzeugst

>

Mit Deiner abgeschlossenen kaufmannischen Ausbildung
bzw. Deinem abgeschlossenen Studium im technischen
oder wirtschaftswissenschaftlichen Bereich,

Deiner mehrjahrigen praktischen Erfahrung (mind. 3 Jahre)
in den beschriebenen Tatigkeiten und in der Vermarktung
von ECM-Software oder Cloud-Applikationen,

Deinen sicheren Kenntnissen von Vertriebsprozessen und
Deinem hohen technischen Verstandnis,

Deinem gekonnten Umgang mit den géngigen Microsoft-
Office-Anwendungen und Deinen sehr guten Deutsch-
kenntnissen in Wort & Schrift,

Deinem sicheren Auftreten und Knowhow im Aufbau von
Netzwerken und Deinen ausgepragten Verhandlungskom-
petenzen und Kommunikationsfahigkeiten,

Deiner analytischen Denkweise und hohen Auffassungs-
gabe sowie Deinem hohen Maf3 an Loyalitat, Empathie und
Vertrauenswurdigkeit.

Auf einen Blick

Stellen-ID:

Beginn:
Ansprechpartner*in:
Standort:

Kontakt unter:

Ab sofort, in Vollzeit

OSNF-SPM-2411-0SJC (Bitte in der Bewerbung angeben.)

Daniel Lugner — Chief Sales Officer Germany & Christin Kuhnert — Team Lead Recruiting & Attraction
OPTIMAL SYSTEMS GmbH, Unternehmenszentrale, Cicerostrafde 26, 10709 Berlin ODER

Niederlassung Frankfurt, Sportparkstrafde 9, 35578 Wetzlar ODER

deutschlandweit aus dem Home-Office
job@optimal-systems.de oder bewirb Dich jetzt Uber jobportal.optimal-systems.de

jobs.optimal-systems.de

Software fur Macher.


mailto:job@optimal-systems.de
https://jobportal.optimal-systems.de/

